policendirekt

... einfach mehr Wert!

Transparenz & Sicherheit
mit Policen Direkt

Il B " Die Policen Direkt-Gruppe als fairer Partner —

Die clevere Alternative beim Marktfiihrer

Die Policen Direkt-Gruppe, zu der auch die European Policy
Exchange Limited (EPEX) als Policenkduferin gehort, hat seit
Griindung vor 15 Jahren Lebensversicherungen im Wert von
Gber 2,5 Milliarden Euro angekauft und mehr als 50.000 Kun-
den Uberzeugt. Als Marktfithrer und Mitglied im Bundesver-
band Vermoégensanlagen im Zweitmarkt Lebensversicherungen
e. V. (BVZL) hat sich Policen Direkt freiwillig verpflichtet, dessen
strenge Qualitatskriterien im Sinne eines aktiven Verbraucher-
schutzes zu erfillen und ist damit lhr fairer und zuverlassiger
Partner. Auch Versicherer schatzen die partnerschaftliche Zu-

sammenarbeit mit Policen Direkt.
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lhre Vorteile auf einen Blick:

© Schnelle & einfache Bearbeitung
Erhalten Sie schneller Geld als bei der Kiindigung bei ver-
gleichbarem Aufwand. Nach Unterzeichnung des Kaufver-
trrages dauert die Bearbeitung durch den Versicherer in
der Regel 2 bis 4 Wochen.
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Mehrwert gegeniiber Kiindigung

Bekommen Sie deutlich mehr als bei der Kiindigung und
erhalten Sie dabei einen beitragsfreien Rest-Todesfall-
schutz.

Umfassender Service
Wir kimmern uns fir Sie um die reibungslose Abwicklung
und zahlen im Todesfall die Todesfallleistung gemaR AGB.
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Deutschlandweit arbeiten rund 80 Prozent aller
Sparkassen, hunderte Volks- und Raiffeisenbanken
sowie viele tausend Versicherungsmakler und Bera-
ter aktiv mit Policen Direkt zusammen.

Raus aus den Policen?

»Fur manche Verbraucher mag die Nachricht eines moéglichen Run-
Offs bewirken, dass sie ihren Vertrag nochmal Gberpriifen. Es ist
auch moglich, auf dem Zweitmarkt zu verkaufen. Der Vorteil fiir
den Kunden ist, dass er direkt eine hohere Auszahlung bekommt
und ein Rest-Todesfallschutz erhalten bleibt.” (n-TV)

Policen-Verkauf: Viele liberschitzen den Aufwand

,Lebensversicherungs-Kunden ist hdufig unbekannt, dass es beim
Verkauf ihrer Policen eine Alternative zur Riickgabe an die Gesell-
schaft gibt. Dabei gibt es keine bessere Alternative, wenn schnell
und sicher Liquiditat benotigt wird.” (finanzen.net)
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Ankauf von Lebensversicherungspolicen

von 11 Zweltmarktunternehmen
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Noch Fragen? Rund um das Thema
,Lebensversicherung verkaufen”
steht Ihnen policendirekt-Experte
Kevin Alper gerne zur Verfligung.

kevin.alper@policendirekt.de
Telefon: 069 900 219-254




